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Вывели сайт в топ-10 и увеличили
посещаемость на 55% для
производителя рекламных вывесок с
помощью SEO

Данил

Помощник Project менеджера / Автор статьи

В кейсе рассказываем, как комплексная SEO-стратегия помогла омскому

производителю рекламных вывесок выйти в топ-5 поисковой выдачи, увеличить трафик

с поиска на 55%.

Кратко о кейсе для тех, у кого мало
времени

Этот кейс показывает, как комплексная SEO-стратегия помогла омской компании по

производству рекламных вывесок стать лидером в поисковой выдаче. Задача была

непростая — вывести сайт компании в ТОП-10 и привлечь больше клиентов через

органический поиск.

Работа началась с глубокого аудита, выявления технических проблем, перехода на

новую CMS и адаптации сайта под мобильные устройства. Важным этапом стал

редизайн, где обновили не только внешний вид, но и контент: ассортимент услуг был

представлен более наглядно, каждое предложение сделано уникальным, а мета-теги

были тщательно проработаны.

Результат впечатляет: сайт занял лидирующие позиции по ключевым запросам, что

увеличило органический трафик на 55%.

А теперь подробнее

Компания МакАрт – омская компания, производитель вывесок и наружной рекламы. За

24 года на рынке имеют на своем счету более 5000 успешных проектов.

Клиент обратился к нам с задачей по продвижению своей компании, которая

специализируется на изготовлении и установке рекламных вывесок.

Основной проблемой было то, что, несмотря на высокое качество продукции и широкий

ассортимент услуг, сайт компании находился на 2-3 страницах поисковой выдачи, что

значительно ограничивало приток новых клиентов. Низкий уровень видимости в

интернете мешал развитию бизнеса.

Содержание

Кратко о кейсе для тех, у кого

мало времени

А теперь подробнее

Поставленные цели

Сроки на начальном этапе и

процесс разработки

Миграция на новую CMS и

редизайн

Разработка калькулятора для

самостоятельных расчетов

Первые результаты

Промежуточные результаты

Анализ рынка и расширение

продуктовой линейки

Что имеем сейчас
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Продвижение сайта складских
стеллажей Стеллмарт. Как мы
увеличили количество запросов
в ТОП-10 в 20 раз

 1218  6 мин.

Комплексное seo-продвижение
и модернизация в условиях
многосайтовости для
прокатчика строительной
техники

 1538  18 мин.

Увеличили посещаемость сайта
на 700% для поставщика
природного камня и
металлоизделий

 110  9 мин.
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Кроме того, сайт клиента требовал ряд исправлений. Нужно было как добавить

ассортимент услуг и товаров, так и обновить сайт визуально. Сайт ещё 3 года назад

выглядел следующим образом:

Поставленные цели

Основная цель заключалась в выводе сайта в ТОП-10 поисковой выдачи по целевым

запросам, связанным с изготовлением и установкой вывесок, и в увеличении

органического трафика. Дополнительной задачей было улучшение юзабилити сайта и

повышение конверсии за счёт оптимизации контента и скорости загрузки сайта.

Сроки на начальном этапе и процесс
разработки

Проект начался с проведения глубокого технического и SEO-аудита сайта. Были

выявлены основные проблемы, такие как низкая скорость загрузки страниц, отсутствие

адаптивного дизайна для мобильных устройств и недостаточное количество

качественного контента.

После этого, в течение одной недели, был разработан план продвижения, включающий

следующие задачи:

1. Переезд на новую CMS

2. Оптимизацию скорости загрузки страниц;

3. Адаптацию сайта под мобильные устройства;

4. Переписывание и уникализация контента;

5. Работу с мета-тегами и семантическим ядром.

Миграция на новую CMS и редизайн

Раньше сайт клиента был создан на устаревшей платформе без возможности гибкой

настройки и масштабирования, которая сильно затрудняла обновление контента и

требовала значительных затрат времени на любую модернизацию. Чтобы решить эту

проблему, мы предложили перейти на систему управления контентом Joomla, так как

бюджет и время были ограничены. Выбрали эту платформу, поскольку создали на ней

более 200 сайтов. Благодаря этому переходу клиент получил возможность быстро

устанавливать нужные плагины и добавлять новые страницы. Это особенно важно для

SEO-продвижения, потому что увеличение количества релевантных страниц позволяет

охватывать больше поисковых запросов и выводить сайт в топ выдачи.

До того, как клиент пришел к нам сайт выглядел устаревшим и неудобным для

пользователей. Мы полностью изменили его дизайн, сделав современным и

привлекательным. Теперь он выглядит свежо и стильно, а новая структура делает его

гораздо удобнее для навигации. Особенно важно, что теперь сайт отлично работает на
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любых устройствах — компьютерах, планшетах и смартфонах. Ведь сегодня многие люди

заходят в интернет с мобильных телефонов, и без адаптивного дизайна сайт просто

потеряется среди конкурентов.

Меню претерпело кардинальные изменения, превратившись в настоящую

интерактивную площадку для быстрого доступа ко всему спектру продуктов. Каждому

элементу отведено своё место, чтобы пользователи могли моментально находить

нужные им типы вывесок. Цветовая гамма меню гармонично вписывается в общий стиль

сайта, усиливая целостность восприятия бренда.

Благодаря использованию векторного формата логотип идеально масштабируется без

потери качества, что делает его универсальным решением для различных рекламных

материалов. Кроме того, клиент может свободно использовать логотип в цифровых и

печатных носителях, сохраняя его четкость и читаемость.

Было

Стало

Мы создали специальные карточки для каждого вида наружной рекламы, чтобы клиенты

могли наглядно увидеть, как их объявление будет выглядеть в разных форматах. Это

помогло лучше понять особенности каждого типа рекламы, и количество заказов на

брандмауэры увеличилось втрое.

Переработанные карточки услуг

Разработка калькулятора для
самостоятельных расчетов

Чтобы сделать процесс заказа вывесок ещё проще и удобнее, мы добавили на сайт

интерактивный калькулятор. Он был написан только с использованием технологий

движка Joomla, что не потребовало вмешательства сторонних разработчиков.

Этот инструмент позволяет клиентам самостоятельно создавать макеты адресных

вывесок, выбирать материалы, размеры и другие параметры, а затем мгновенно

получать расчет стоимости. Калькулятор адаптивен и отлично работает на мобильных

устройствах с любым разрешением. Такая функция значительно увеличила

вовлеченность пользователей, сделав страницу адресных табличек лидером по

количеству суммарных визитов и времени, проведенному на странице. Кроме того, это



решение оптимизировало производство. Теперь заказчик получает не только номер

телефона, но и техническое задание на конкретный макет таблички.

Страница с адресными табличками вторая по количеству визитов с поиска

Первые результаты

Первые положительные изменения стали заметны уже через месяц после старта работ.

После оптимизации скорость загрузки страниц увеличилась на 40%, что положительно

сказалось на поведении пользователей. Ключевые страницы сайта начали подниматься

на первую страницу поисковой выдачи.

Количество запросов в выдаче

Скорость загрузки сайта после модернизации

Промежуточные результаты

Через три месяца работы сайт продемонстрировал значительные улучшения в плане

видимости. Он занял топовые позиции по большинству целевых запросов, обеспечив

стабильный поток органического трафика. Весь неуникальный контент был тщательно

переработан и приведен в соответствии с требованиями уникальности. Дополнительно



было проведено расширение семантического ядра, которое теперь включает в себя

ключевые запросы, охватывающие весь спектр продукции и услуг компании.

Посещаемость сайта увеличилась на 65% по сравнению с начальным этапом. 

Рост трафика

Анализ рынка и расширение продуктовой
линейки

Наша команда занимаемся не только SEO-продвижением, но и бизнес-анализом. После

детального анализа рынка и текущих тенденций, мы предложили клиенту рассмотреть

возможность расширения ассортимента продукции. Одним из перспективных

направлений оказалось производство гибкого неона и неоновых вывесок. Гибкий неон

обладает рядом преимуществ перед традиционными материалами, такими как

долговечность, энергоэффективность и разнообразие дизайнерских решений.

Клиент внимательно изучил наши рекомендации и принял решение открыть новую

линию производства, которая не потребовала вложений в новое оборудование. Это

позволило ему предложить своим клиентам современные и востребованные решения,

соответствующие последним трендам в области наружной рекламы и оформления

интерьеров. На фото вы видите первую, произведенную неоновую вывеску компании

МакАрт на заказ.

Что имеем сейчас

Запросы в ТОП выдачи

Через полгода активной работы сайт клиента стабильно находится в топ-5 поисковой

выдачи по всем основным запросам. Органический трафик увеличился на 55% по
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сравнению с началом проекта. Конверсия продолжает расти, достигнув уровня 20%.

Клиент отметил значительное увеличение заказов и выразил полное удовлетворение

результатом сотрудничества.

Помните, мы всегда готовы посмотреть, готов ли ваш сайт к SEO-продвижению, и дать

необходимые рекомендации, которые помогут поднять ваш сайт в поисковой выдаче.

Оставляйте заявку на бесплатную консультацию.

Бесплатный аудит вашего сайта

Нажимая на кнопку, вы даете согласие на обработку ваших персональных данных согласно политике
конфиденциальности

Подпишитесь на полезные материалы по интернет-
маркетингу

Нажимая на кнопку, вы даете согласие на обработку ваших персональных данных согласно политике
конфиденциальности

Комментарии

Ваше имя

Ваш комментарий

Оставить заявку

Оставить заявку

5+ 

Вам понравилась статья?

Ваши ответы помогают нам становиться лучше

Отправить



Ваше имя Номер телефона
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Кейсы

Блог

Отзывы

Команда

Вакансии

Контакты

Москва

Новая улица, 21с1

Омск

ул. Фрунзе, 1к4, ТОК "Миллениум",

3 этаж, офис 307

Новосибирск

Проспект Димитрова, 7, 5-й этаж, офис 520

Барнаул

Павловский тракт, 257-в, офис 3

Санкт-Петербург

пр-кт Маршала Жукова,74, к.2, офис 69

Астана

Е-356, ЖК "Арнау-2"

Продвижение и создание сайтов.

Контекстная реклама, SMM, работа с репутацией бренда.
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